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Te lo leggo negli occhi! Come gli stimoli politici influenzano

la decisione di mentire agli altri

Un nuovo studio italiano, coordinato da un team di ricerca del Dipartimento di
Psicologia della Sapienza, ha osservato I'influenza che volti e parole della
politica possono avere sul comportamento morale degli elettori “indecisi”. |
risultati del lavoro, pubblicati sulla rivista Scientific Reports, sono stati
ottenuti attraverso I'analisi del comportamento oculomotorio di un campione
di persone prive di una convinzione ideologica precisa

Gli occhi non mentono perché secondo alcuni sono lo specchio dell’anima.

Dal movimento oculare € possibile capire se una persona mentira o dira la verita e ottenere
anche informazioni utili sulle ragioni e sulle modalita del’'uno o dell’altro comportamento e
sulle relative conseguenze.

E quanto ha dimostrato il team di ricerca composto da Michael Schepisi, Giuseppina
Porciello, Salvatore Maria Aglioti e Maria Serena Panasiti del Dipartimento di Psicologia
della Sapienza in un nuovo lavoro pubblicato sulla rivista Scientific Reports.

L’obiettivo generale dello studio € stato quello di indagare se la presentazione di stimoli
politici di diversa natura (volti di politici vs. parole ideologiche) e associati a diverse ideologie
(sinistra vs. destra) potesse influenzare la tendenza di persone politicamente indecise a
mentire. Inoltre, attraverso la registrazione dei movimenti oculari dei partecipanti & stato
possibile avere un indice attentivo in grado di predire il processo decisionale che porta a tale
comportamento.

Nello specifico, i risultati mostrano come alcune parole ideologiche (es. “condivisione”,
“tolleranza”) possano essere utilizzate piu efficacemente per veicolare messaggi che
influiscono sul comportamento morale dei partecipanti, portandoli a mentire di piu per
linteresse altrui € meno per quello personale.

A queste conclusioni si € arrivati attraverso un esperimento nel quale ai partecipanti € stato
chiesto di cimentarsi in un gioco di carte contro avversari dal differente status

Universita degli Studi di Roma “La Sapienza”

CF 80209930587 Pl 02133771002

Capo Ufficio Stampa: Alessandra Bomben

Addetti Stampa: Christian Benenati - Marino Midena - Barbara Sabatini - Stefania Sepulcri
Piazzale Aldo Moro 5, 00185 Roma

T (+39) 06 4991 0035 - 0034 F (+39) 06 4991 0399

comunicazione@uniroma.it stampa@uniroma1.it www.uniroma.it

COMUNICATO STAMPA



Pag 2

socioeconomico. In palio una ricompensa monetaria per ottenere la quale i giocatori
potevano decidere se mentire o dire la verita ai loro avversari riguardo all’esito del gioco.

“L’analisi dei movimenti oculari dei partecipanti - spiega Michael Schepisi della Sapienza,
primo autore del lavoro - ha inoltre evidenziato come gli stimoli ideologici avessero
influenzato le loro decisioni durante il gioco spostandone il focus attentivo: in seguito
all’esposizione di stimoli di sinistra i partecipanti tendevano a prestare piu attenzione

alle informazioni relative allo status dei propri avversari che al risultato del

gioco, condizionando i successivi comportamenti e il contatto oculare a seconda della
posizione socioeconomica degli avversari stessi”.

| ricercatori hanno visto che i partecipanti modellavano il loro comportamento mentendo
meno agli avversari di basso status, ossia quelli percepiti come probabilmente piu
“deboli”. Inoltre, dopo aver mentito, i partecipanti tendevano a distogliere lo sguardo dagli
avversari di alto status e a mantenerlo verso quelli di basso status.

“I risultati del nostro studio, che rientra nel progetto ERC Advanced Grant eHONESTY, -
conclude Salvatore Maria Aglioti - offrono nuove evidenze circa il modo in cui un priming
ideologico pud influenzare il processo decisionale di tipo morale e suggeriscono come |l
comportamento oculomotorio possa fornire informazioni cruciali su come questo processo
abbia luogo”.

Riferimenti

Oculomotor behavior tracks the effect of ideological priming on deception - Michael Schepisi,
Giuseppina Porciello, Salvatore Maria Aglioti & Maria Serena Panasiti - Sci Rep 10, 9555
(2020) https://doi.org/10.1038/s41598-020-66151-1

Info

Michael Schepisi

Dipartimento di Psicologia, Sapienza Universita di Roma
michael.schepisi@uniroma1.it

COMUNICATO STAMPA



ﬁ DATA STAMPA 7 9COLONNE.IT Data pubblicazione: 21/07/2020

Link al Sito Web

Link: https://www.9colonne.it/265161/volti-parole-politica-una-ricerca-dice-che-gli-occhi-non-mentono

Volti, parole, politica: unaricerca dice che
gli occhi non mentono

Bigltaly focus
BigltalyFocus e un servizio di news quotidiane che offre informazioni e approfondimenti sul meglio della presenza italiana nel mondo. Dal lunedi al venerdi,
offre un panorama di informazione completo che spazia dalle attivita di cooperazione al made in Italy

(21 luglio 2020) Gli occhi non mentono perché secondo alcuni sono lo specchio
dell’anima. Dal movimento oculare & possibile capire se una persona mentira o dira la
verita e ottenere anche informazioni utili sulle ragioni e sulle modalita dell’'uno o dell’altro
comportamento e sulle relative conseguenze. E quanto ha dimostrato il team di ricerca
composto da Michael Schepisi, Giuseppina Porciello, Salvatore Maria Aglioti e Maria
Serena Panasiti del Dipartimento di Psicologia della Sapienza in un nuovo lavoro
pubblicato sulla rivista Scientific Reports. L’obiettivo generale dello studio & stato quello
di indagare se la presentazione di stimoli politici di diversa natura (volti di politici vs.
parole ideologiche) e associati a diverse ideologie (sinistra vs. destra) potesse
influenzare la tendenza di persone politicamente indecise a mentire. Inoltre, attraverso la
registrazione dei movimenti oculari dei partecipanti & stato possibile avere un indice
attentivo in grado di predire il processo decisionale che porta a tale comportamento.
Nello specifico, i risultati mostrano come alcune parole ideologiche (es. “condivisione”,
“tolleranza”) possano essere utilizzate piu efficacemente per veicolare messaggi che
influiscono sul comportamento morale dei partecipanti, portandoli a mentire di piu per
I'interesse altrui e meno per quello personale.

(© 9Colonne - citare la fonte)
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Un nuovo studio italiano, coordinato da un
team di ricerca del Dipartimento di
Psicologia della Sapienza, ha osservato
I'influenza che volti e parole della politica
possono avere sul comportamento morale
degli elettori “indecisi”. | risultati del lavoro,
pubblicati sulla rivista Scientific Reports,
sono stati ottenuti attraverso I'analisi del
comportamento oculomotorio di un
campione di persone prive di una
convinzione ideologica precisa

Gli occhi non mentono perché secondo alcuni sono lo specchio dell'anima.

Dal movimento oculare ¢ possibile capire se una persona mentira o dira la verita e ottenere anche
informazioni utili sulle ragioni e sulle modalita dell'uno o dell’altro comportamento e sulle relative
conseguenze.

E quanto ha dimostrato il team di ricerca composto da Michael Schepisi, Giuseppina Porciello,
Salvatore Maria Aglioti e Maria Serena Panasiti del Dipartimento di Psicologia della Sapienza in un
nuovo lavoro pubblicato sulla rivista Scientific Reports.

L'obiettivo generale dello studio é stato quello di indagare se la presentazione di stimoli politici di
diversa natura (volti di politici vs. parole ideologiche) e associati a diverse ideologie (sinistra vs.
destra) potesse influenzare la tendenza di persone politicamente indecise a mentire. Inoltre,
attraverso la registrazione dei movimenti oculari dei partecipanti é stato possibile avere un indice
attentivo in grado di predire il processo decisionale che porta a tale comportamento.

Nello specifico, i risultati mostrano come alcune parole ideologiche (es. “condivisione”, “tolleranza”)
possano essere utilizzate piu efficacemente per veicolare messaggi che influiscono sul
comportamento morale dei partecipanti, portandoli a mentire di pit per I'interesse altrui e meno per
quello personale.

A queste conclusioni si € arrivati attraverso un esperimento nel quale ai partecipanti é stato chiesto
di cimentarsi in un gioco di carte contro avversari dal differente status socioeconomico. In palio una
ricompensa monetaria per ottenere la quale i giocatori potevano decidere se mentire o dire la verita
ai loro avversari riguardo all'esito del gioco.

“L'analisi dei movimenti oculari dei partecipanti - spiega Michael Schepisi della Sapienza, primo autore
del lavoro - ha inoltre evidenziato come gli stimoli ideologici avessero influenzato le loro decisioni
durante il gioco spostandone il focus attentivo: in sequito all'esposizione di stimoli di sinistra i
partecipanti tendevano a prestare piu attenzione alle informazioni relative allo status dei propri
avversari che al risultato del gioco, condizionando i successivi comportamenti e il contatto oculare a
seconda della posizione socioeconomica degli avversari stessi".

| ricercatori hanno visto che i partecipanti modellavano il loro comportamento mentendo meno agli
avversari di basso status, ossia quelli percepiti come probabilmente pit “deboli”. Inoltre, dopo aver
mentito, i partecipanti tendevano a distogliere lo squardo dagli avversari di alto status e a
mantenerlo verso quelli di basso status.

“I risultati del nostro studio, che rientra nel progetto ERC Advanced Grant eHONESTY, - conclude
Salvatore Maria Aglioti - offrono nuove evidenze circa il modo in cui un priming ideologico puo’
influenzare il processo decisionale di tipo morale e suggeriscono come il comportamento
oculomotorio possa fornire informazioni cruciali su come questo processo abbia luogo”.

0 Commenti

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DI UNIVERSITA DEGLI STUDI DI ROMA LA SAPIENZA

SAPIENZA SITI MINORI WEB 5


giselle murat

giselle murat


u DATA STAMPA SANITAINFORMAZIONE.IT Data pubblicazione: 20/07/2020

Link al Sito Web
»|elelsa

Link: https://www.sanitainformazione.it/salute/te-lo-leggo-negli-occhi-come-stimoli-politici-influenzano-la-decisione-di-mentire-agli-altri/

Lun 20.07.20:

ronavirus, in Sicilia due nuovi contagi e un caso in terapia intensiva - Tp24 f

&y sanita
@’ informazione

HOME LAVORO SALUTE FORMAZIONE APPUNTAMENTI APICALI SPECIALI MELA AL GIORNO POLITICA MONDO Cerca nel sito... Q

SALUTE 20 Luglio 2020

Te lo leggo negli occhi! Come stimoli politici
influenzano la decisione di mentire agli altri

La diffusione del coronavirus in tempo reale
nel mondo e in Italia

GLI ARTICOLI PIU’ LETTI

Un nuovo studio italiano, coordinato da un team di ricerca del Dipartimento di Psicologia della Sapienza ha osservato

l'influenza che volti e parole della politica possono avere sul comportamento morale degli elettori “indecisi”
Al 20 luglio, sono 14.508.352 i casi di coronavirus in tutto il

di Redazione mondo e 606.195 i decessi. Mappa elaborata dalla Johns
Hopkins CSSE. | CASI IN ITALIA Bollettino del 19 luglio:
nell'ambito de...

di Redazione

SALUTE
Tumori della pelle in aumento, 'allarme di
Ascierto: «Paura Covid ha scoraggiato i
Outcome/Status . controlli»

L'esperto: «Una diagnosi precoce consente alti tassi di

guarigione, la prevenzione & I'arma piu efficace»

Decision PR y .
di Chiara Stella Scarano

LAVORO
Riforma sistema 118, le posizioni (opposte) di

medici dell’Emergenza e SIS 118
Opponent

Presentato al Senato il DdI di riforma del 118: prevede
organici propri e un sistema dipartimentale. Ma & scontro tra
Balzanelli (SIS 118) e Manca (Simeu)

Until participants press the button

di Giovanni Cedrone

BOON

Capirsi dagli occhi, chi non ha mai sostenuto di esserne capace? Una spiegazione scientifica forse

c'e. Dal movimento oculare & possibile capire se una persona mentira o dira la verita. Nonché

ottenere anche informazioni utili sulle ragioni e sulle modalita dell'uno o dell'altro comportamento

e sulle relative conseguenze. RUBRICHE

1500 ms

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DI UNIVERSITA DEGLI STUDI DI ROMA LA SAPIENZA

E quanto ha dimostrato il team di ricerca composto da Michael Schepisi, Giuseppina Porciello,

Salvatore Maria Aglioti e Maria Serena Panasiti del Dipartimento di Psicologia della Sapienza in MINISTERO
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L'obiettivo generale dello studio & stato quello di indagare se la presentazione di stimoli politici di
diversa natura (volti di politici vs. parole ideologiche) e associati a diverse ideologie (sinistra vs.
destra) potesse influenzare la tendenza di persone politicamente indecise a mentire. Inoltre,
attraverso la registrazione dei movimenti degli occhi dei partecipanti € stato possibile avere un
indice attentivo in grado di predire il processo decisionale che porta a tale comportamento.
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Nello specifico, i risultati mostrano come alcune parole ideologiche (es. “condivisione”,
“tolleranza”) possano essere utilizzate piu efficacemente per veicolare messaggi che influiscono sul
comportamento morale dei partecipanti. Portandoli a mentire di piu per l'interesse altrui e meno @
per quello personale.
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A queste conclusioni si & arrivati attraverso un esperimento nel quale ai partecipanti e stato
chiesto di cimentarsi in un gioco di carte contro avversari dal differente status socio-economico.
In palio una ricompensa monetaria per ottenere la quale i giocatori potevano decidere se mentire
o dire la verita ai loro avversari riguardo all'esito del gioco.

«L'analisi dei movimenti degli occhi dei partecipanti - spiega Michael Schepisi della Sapienza,
primo autore del lavoro - ha inoltre evidenziato come gli stimoli ideologici avessero influenzato le
loro decisioni durante il gioco spostandone il focus attentivo. In seguito all'esposizione di stimoli di
sinistra i partecipanti tendevano a prestare piu attenzione alle informazioni relative allo status dei

propri avversari che al risultato del gioco, condiziona@IA PHESEA ST RIRIMO R WER 6
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oculare a seconda della posizione socioeconomica degli avversari stessi».

| ricercatori hanno visto che i partecipanti modellavano il loro comportamento mentendo meno
agli avversari di basso status, ossia quelli percepiti come probabilmente piu “deboli”. Inoltre,
dopo aver mentito, i partecipanti tendevano a distogliere lo sguardo dagli avversari di alto status e
a mantenerlo verso quelli di basso status.

«l risultati del nostro studio, che rientra nel progetto ERC Advanced Grant eHONESTY, - conclude
Salvatore Maria Aglioti - offrono nuove evidenze circa il modo in cui un priming ideologico pu®
influenzare il processo decisionale di tipo morale e suggeriscono come il comportamento
oculomotorio possa fornire informazioni cruciali su come questo processo abbia luogo».
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